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zValeurs de l’entreprise 
▪ Qualité et Sécurité : Prioriser la qualité des services tout en maintenant des normes élevées de 

sécurité pour assurer l'intégrité des équipements sportifs tout au long de la vie de l’équipement.

▪ Innovation : Être à la pointe de la technologie et de l'innovation dans le domaine du fitness, en 

utilisant des solutions logistiques avancées pour garantir l'efficacité et la fiabilité

▪ Partenariats Durables : Établir des relations solides avec des partenaires commerciaux 

partageant les mêmes valeurs afin de permettre au plus grand nombre d’obtenir un suivi de leurs 
performances.

▪ Respect de la Vie Privée et Confidentialité : Garantir la confidentialité des informations des 

utilisateurs, en respectant les réglementations et en protégeant la vie privée de chaque utilisateur.

▪ Accessibilité : Nous proposerons toujours des prix attractifs afin de satisfaire le plus de monde.
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Service proposé
▪ Développement logiciel spécialisé : La capacité à concevoir, développer et maintenir 

une application robuste et conviviale, intégrant des fonctionnalités de classement 
basées sur les performances des utilisateurs.

▪

▪ Gestion de bases de données : La collecte, le stockage et l'analyse de données relatives 
aux performances des utilisateurs nécessitent une expertise dans la gestion de bases de 
données.

▪

▪ Technologie et innovation : Être à la pointe de la technologie et de l'innovation dans le 
domaine du fitness pour offrir une expérience utilisateur optimale et rester compétitif.

▪

▪ Normes de sécurité élevées : Mettre en place des normes de sécurité strictes pour 
garantir l'intégrité des équipements sportifs tout au long de leur durée de vie, y compris 
des protocoles de sécurité informatique pour protéger les données des utilisateurs.

▪ Logistique avancée : Utiliser des solutions logistiques avancées pour garantir 
l'efficacité et la fiabilité, notamment en ce qui concerne la maintenance et la 
gestion des équipements.

▪

▪ Relations avec les partenaires commerciaux : Établir et entretenir des 
relations solides avec des partenaires commerciaux partageant les mêmes 
valeurs, afin de créer des collaborations bénéfiques pour toutes les parties.

Confidentialité des informations : Mettre en œuvre des mesures strictes pour garantir 
la confidentialité des informations des utilisateurs, en respectant les réglementations 
en vigueur et en protégeant la vie privée de chaque utilisateur.

Tarification compétitive : Élaborer des stratégies de tarification attractives pour 
satisfaire un large public, en offrant des prix compétitifs tout en maintenant la qualité 
des services.

Service client : Mettre en place un service client efficace pour répondre aux besoins 
des utilisateurs, résoudre les problèmes et garantir une expérience utilisateur positive.

Analyse des performances : Développer des capacités d'analyse des performances 
des utilisateurs, en intégrant des critères variés pour établir un classement équitable et 
motivant.

Ces savoir-faire combinés permettront à l'entreprise de proposer une application de 
qualité, sécurisée, innovante et compétitive sur le marché du fitness.
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Type d’organisme et son statut juridique 

▪ Avantages de la SAS :

Liberté statutaire : Grande flexibilité dans la rédaction des statuts.

Gestion souple : Possibilité de choisir divers modes de gestion.

Transmission des actions simplifiée : Cession des actions plus simple que la cession de 

parts

sociales.

Ouverture du capital : Possibilité d'attirer des investisseurs plus facilement.

Régime fiscal des dividendes : Option pour l'impôt sur les sociétés, parfois plus avantageux.

▪ Inconvénients de la SAS :

Complexité administrative : Liberté statutaire peut rendre les procédures administratives

plus complexes.

Coût de constitution : Frais initiaux peuvent être plus élevés.

Cohésion entre associés : Risque de conflits si les règles ne sont pas clairement définies.

Imposition des dividendes : Dividendes soumis à l'impôt sur le revenu.
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Etude de l’existant 

▪ 3. Analyse de la concurrence :

Applications Concurrentes : Étude des applications existantes 

avec des fonctionnalités similaires dans

le domaine des salles de sport.

Évaluations Utilisateurs : Analyse des retours et des évaluations 

des utilisateurs pour identifier les

points forts et les domaines à améliorer
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Plus valus, Faiblesses 

Plus valus
▪ Partenariats stratégiques : Établir des relations 

solides avec des partenaires commerciaux partageant 
les mêmes valeurs permet à l'entreprise d'explorer 
des opportunités de croissance, de collaboration et 
d'expansion de sa clientèle.

▪ Confiance des utilisateurs : La garantie de la 
confidentialité des informations des utilisateurs, en 
conformité avec les réglementations, renforce la 
confiance des utilisateurs, favorisant ainsi l'adoption 
continue de l'application.

▪ Accessibilité financière : Proposer des prix attractifs 
tout en maintenant la qualité des services permet 
d'atteindre un public plus large, améliorant ainsi la 
viabilité financière de l'entreprise.

Faiblesse
▪ Dépendance technologique : Une forte dépendance aux 

technologies peut rendre l'entreprise vulnérable aux 
évolutions rapides du secteur et aux risques liés à la 
maintenance et à l'obsolescence technologique.

▪ Sensibilité aux problèmes de sécurité : Bien que 
l'entreprise se concentre sur des normes de sécurité 
élevées, elle reste susceptible de faire face à des défis en 
matière de cybersécurité, avec la menace constante de 
piratages ou de violations de données alors des failles 
potentielles pourraient avoir des conséquences négatives 
sur la confiance des utilisateurs.

▪ Dépendance aux partenaires commerciaux : Une forte 
dépendance à des partenaires commerciaux peut 
présenter des risques, notamment en cas de changements 
dans les relations ou les objectifs de ces partenaires.
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Business plan
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Fiche de poste et Kbis
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Devis et facture
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